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Formacao executiva
do ISCTE expande-se
com Brasil

José Crespo de Carvalho, presidente do Iscte Executive Education, diz ao JE que o Brasil
é fundamental na estratégia da Escola. Uma parceria recente com o LAIOB impulsiona esta
dinadmica e vai aumentar de forma significativa o nimero de alunos brasileiros que recebe.
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O Brasil, maior e mais populoso
pais do mundo luséfono, ocupa
um lugar chave no mapa de inter-
nacionalizacio do Iscte Executive
Education. E a par da China o
mercado que mais alunos fornece 2
Escola de formacio de executivos
do ISCTE-IUL. E o niimero pro-
mete continuar a crescer a bom
ritmo. “A muito curto prazo pode-
remos estar a receber 500 a 600
alunos brasileiros por ano”, revela
José Crespo de Carvalho, presi-
dente do Iscte Executive Educa-
tion, ao Jornal Econdmico.

Na base desta expressiva estima-
tiva estd a mais recente parceria
estabelecida entre a Escola portu-
guesa e 0 LAIOB - Latin American
Institute of Business, instituicio
de referéncia no mercado brasilei-
ro, com a qual tem uma parceria
tinica e exclusividade para o mer-
cado portugués.

“Houve um primeiro contacto, a
que se seguiu um namoro, até que
resolvemos desenhar o primeiro
programa e fazé-lo acontecer; pelo
caminho tivemos de jantar umas
vezes”, conta ao Jornal Econémico
José Crespo de Carvalho.

O acordo foi estabelecido em
2021 e o primeiro programa poés-
piloto comecou a ser lecionado no
passado més de setembro, envol-
vendo uma centena de formandos
brasileiros. Os grupos sio hetero-
géneos e provenientes de vdrias
inddstrias e sectores de atividade.
Tém origem em diferentes pontos
do Brasil, mas sobretudo no sul e
em Santa Catarina.

O programa estd focado na Ges-
tao de Projetos e Soft Skills e na se-
gunda fase serd adicionado a este
programa um outro de Manage-
ment e Soft Skills. Destina-se a
executivos que estio no mercado
de trabalho, managers e quadros
de empresas que querem ter expe-
riéncia internacional. E eminente-
mente pritico. “Mistura conceitos
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Ha mais de 20 anos
que o Iscte Executive
Education vem
cimentando relagtes
com o Brasil. LAIOB,
Fundacio Getulio
Vargas e Universidade
de Sao Paulo sédo

0s parceiros

em aula, visitas a empresas e pro-
grama cultural”, adianta José Cres-
po de Carvalho.

Uma segunda edicdo do progra-
ma — o acordo prevé a realizacio
de duas por ano — repetir-se-d em
abril/maio de 2023,

No conjunto, explica: “Estare-
mos a falar de 200 novos forman-
dos (no limite 400, se conseguir-
mos fazer duas ofertas diferencia-
das por ano) no que é apenas o co-
meco de uma dinamica que nos vai
trazer o mercado brasileiro para
Lisboa e para a Escola”.

O Iscte Executive Education é o
veiculo dentro do universo ISCTE
- IUL, que faz a formacio de exe-
cutivos e tem no seu portfdlio os
MBA'’s, os Executive Masters, os
Mestrados de cardter aplicado
(profissionais), as pos-graduacdes,
os programas “Advanced” ou
“Applied” e os programas de curta
duracio a que chamamos “Boost”,
todos estes na drea de “open en-
rollment”. A oferta inclui também
formacio 4 medida para empresas,
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ou “corporate solutions”, e uma
irea de consultoria aplicacional e
estudos institucionais.

Internacionalizacio

Hd mais de 20 anos que o Iscte
Executive Education vem cimen-
tando relagdes com o Brasil, mas o
grande salto di-se agora. A parce-
ria com o Latin American Institute
of Business €, nas palavras de José
Crespo de Carvalho, uma grande
parceira: “Queremos apostar nela
muitas fichas; tem um aliciante —
confiamos plenamente nas pessoas
com quem estamos a trabalhar”.

O responsdvel do Iscte Executi-
ve Education destaca o facto de
portugueses e brasileiros serem
povos irmios, falarem a mesma
lingua e partilharem raizes histéri-
cas e culturais. Portugal também
representa uma porta de entrada
na Europa, na medida em que "os
nossos diplomas e os nossos certi-
ficados sao aceites em todaa Unido
Europeia”, o que ¢ um “plus” no
vasto leque de atrativos. “E como
se estivéssemos a trocar as carave-
las por avides”, sublinha.

Apenas uma nuvem cinzenta
paira no ar: a questio do alojamen-
to, que atinge todo o pais e em par-
ticular a capital. José Crespo de
Carvalho revela preocupacio: “Em
Lisboa nao sé os precos subiram,
como, crescendo a procura, hd me-
nos quartos para alugar. Temos
que saber viver com isto. Mas nio
é simples.”

No outro lado do Atlantico, a
Escola de executivos do ISCTE
tem também lacos estreitos com a
Fundacio Getilio Vargas, institui-
¢io especializada na formacio de
pessoal qualificado para a adminis-
traco piblica e privada do Brasil,
e a Universidade de Sio Paulo,
maior instituicio de ensino supe-
rior e investigacao do pais com
cerca de cem mil alunos.

Ao Brasil junta-se no mapa mun-
di do Iscte Executive Education a
China. Ambos sdo paises grandes e
populosos. A dimensio humana é,
alids, factor chave na estratégia.
“Estamos a tentar trabalhar merca-
dos que sejam emergentes, mas
que tenham muitas pessoas”, reve-
la José Crespo de Carvalho, adian-
tando exemplos: India, Egito, Tur-
quia.

Apesar disso, a Escola dedica
uma aten¢io muito particular a to-
dos os paises luséfonos, indepen-
dentemente da sua dimensio. “A
lusofonia faz parte da nossa identi-
dade; jamais poderemos e quere-
mos sair dos nossos mercados ir-
maos. Umas vezes melhor e outras
pior mas sabemos quem sio os
nossos irmios”, afirma.

José Crespo de Carvalho diz
com todas as letras que a interna-
cionalizacdo é “absolutamente cri-
tica” para o [scte Executive Educa-
tion. “Temos uma enorme, enor-
missima ambigio”, salienta, defen-
dendo que nao é apenas a “sua” Es-
cola que se destaca no panorama
nacional. No geral, Portugal tem
Atimas instituicdes e é, embora
ndo se fale disso, ji um exportador
de ensino superior. “O mercado
portugués é muito pequeno, o
mundo estd 14 fora”, conclui. E a
portajd estd aberta. W



